Geomarketing Worldwide

Inteligencia de Localizacion, Prospeccion Comercial y Expansion
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La empresa

inAtlas ofrece soluciones personalizadas online de Geomarketing,
prospeccion comercial y andlisis de datos para la gestién 'y
monitorizacion continua del éxito de los negocios.

Desde 2021 es empresa participada por INFORMA, lider en el
Servicio de Informacién Empresarial para la captacion, analisis
y gestién de clientes.

Desde 2004 Informa D&B forma parte de Dun & Bradstreet
Worldwide Network (WWN) el principal proveedor de
informacién comercial a nivel global, actualizando
constantemente a mas de 500 millones de empresas en todo
el mundo.
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Presentacion

Queé es el Geomarketing

El Geomarketing consiste en la utilizacion de tecnologias de georreferenciacion de
datos en mapas para el descubrimiento de patrones de proximidad entre clientes,
proveedores y competidores dentro del ecosistema de su negocio, optimizando asf
las acciones de marketing dirigidas tanto a captacion de nuevos clientes como a su
retencion.
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Presentacion

Negocios basados en la ubicacion

X,y Geolocalizacion de Negocios y Consumidores enriquecidos a diario.

DATOS DE MERCADO
Mercado B2B: Datos de empresas
Mercado B2C: Datos Socio—
Demograficos

e A Portales
[ ] . | +

Secciones censales /Micro areas

INTEGRACION DE DATOS

Cédigos Postales DE CLIENTES
Municipios
+
Provincias

MEJORES UBICACIONES

Lugares recomendados para la
expansion del negocio.

Regiones



Presentacion

Queé ofrece nuestra solucion

La Solucién Geomarketing, reline tecnologias avanzadas de Analitica
de Localizacioén y visualizacion de Geodatos, para integrar en una
Unica aplicacién web, online, herramientas de estudios de mercado a
partir de consultas territoriales en todo el mundo.

Permite segmentaciones de datos empresariales y socio-demogréficos
a macro-escala, desde las Comunidades Autdnomas, Provincias,
Municipios, Codigos Postales y Secciones censales, hasta

analisis de micro-escala, en areas de influencia alrededor de

lugares determinados, mediante geometrias libres (poligonos,

circulos, rectangulos) y en distancia tiempo (isocronas).

Agiliza los procesos de estudios de mercados, asi como de analisis de
zonas de oportunidad para dirigir campafias comerciales y estrategias
de expansion.

Para ello, ofrece consultas rapidas en mapas sobre la informacion
contenida, para su descarga inmediata.

La aplicacion, no requiere de instalacion, ni de un técnico en analitica
geo para la extraccién de sus resultados, sino que permite un uso facil
y rapido, entre los diferentes agentes de toma de decisiones dentro de
su organizacion, desde el Director General, el Director Comercial

y el Director de Marketing, hasta el propio comercial en el proceso de
optimizacion de sus propias visitas.

Su ligereza tecnoldgica, admite procesos de personalizacion dgiles y
flexibles, para la integracion de datos propios y/o para la sincronizacion
con el CRM de su empresa.
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Presentacion

Queé ofrece nuestra solucion

Clientes Potenciales
Competidores Proveedores

B

Patrones de éxito

Patrones de éxito

2538 .
e < Negooos
-
res Cl =
Los Mejores Clientes \
A
Sistema de recomendacion
Analisis prescriptivo
Perfiles de Consumidores Comportamiento de
consumo

El valor de la ubicacion
BIG DATA

QinAtlas INFORMA

Los Mejores Lugares

Sisterma de recomendacion
Analisis prescriptivo



Es Casos de uso

[u A Enriguecimiento

y construccion de
inteligencia de localizacion

« Geolocalizacion de clientes para
analizar su distribucion geografica en
base a sus perfiles.

- Adquisicién de informacién sobre
sus clientes y busqueda de clones
en la totalidad del censo
empresarial y de consumidores.

A Prospeccion B2B y B2C

- Blsqueda de las zonas de mayor
concentracion de prospectos y
descarga inmediata de sus datos.

« Optimizacién de rutas
comerciales

@inAtlas  INFORMA

& Expansion

BlUsqueda de lugares Ooptimos
para la apertura o cierre de
establecimientos, locales o)
franquicias.

Analisis de la canibalizacion
geografica entre establecimientos
propios y/o los de la competencia en
base a la saturacion de la cuota de
mercado.
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B Como funciona

—
PROSPECCION ESTUDIOS DE MERCADO EN DESCARGA
MACRO-ZONAS AREAS DE INFLUENCIA INMEDIATA DE DATOS
Perfile su mercado con filtros para Analice las areas de proximidad de los lugares Descargue los datos de empresas/
descubrir donde estan sus prospectos. que guiera valorar vy priorizar. autonomos vy perfiles de poblacion

de forma inmediata.
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Agentes econdmicos

Empresas segun su distribucion
geografica por direccién, cédigos
postales, municipios, provincias y
regiones. con posibilidad de
contabilizacion por los siguientes
filtros:

Nombre empresa, Duns — Num. Fiscal
Direccion, Coordenadas (x, y)
Sector de actividad (SIC, NACE)
Descripcién del negocio

Tipo de entidad

Grupo de pertenencia

Afio de fundacion

Facturacion

Empleados

Telefono

Email

URL

Formato de descarga
de ficheros: xls, csv.

== |nformacion disponible

Consumidores

Perfiles socio-demograficos,
tipologias de hogares entre muchos
otros datos disponibles en todo el
mundo:

« Volumen de poblacién

« Estilo de consumo y capacidad de
gastos

« Poder adquisitivo

« Despesa/ Facturacion en comercios

. Datos Socio-demogréficos por edad,
género y nivel de educacion.

+ Renta por hogar

+ Estado civil

Formato de descarga
de ficheros: xls, csv.
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Import-Export

Productos de importacion y
exportacién entre mas de 70 paises,
segmentales por:

« Tipo de producto (Partidas arancelarias)
« Volumen de la transacciéon (USD)

« Litros/Kilos

« Pais de origen/destino

« Empresas importadoras/exportadoras

+  Mes/afio

Formato de descarga
de ficheros: xls, csv.
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Based on Location

Se Datos de Mercado B2B

La nube de datos de Dun & Bradstreet ofrece los datos comerciales y los indicadores mas completos del
mundo para impulsar las actuales necesidades comerciales.

El 90 % de las empresas del Fortune 500 y de todos los tamafios en todo el mundo confian en Dun &
Bradstreet para ayudar a crecer y proteger sus negocios.

Més de 500 millones de entidades cubiertas por Dun & Bradstreet Data Cloud, incluido un crecimiento
global significativo en la cobertura de pequefias empresas, ayuda a los clientes a tener una vision mas
amplia de los clientes, prospectos y proveedores, guiando mejores decisiones y acciones.

dun&brad&afreet

Participating Countries and Markets
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= Datos de Mercado B2C

160 Indicadores

Poder adquisitivo
Socio-Demograficos
Retail

Capacidad de gasto
Estilo de consumo
Nivel de educacion

0O O O O O © 9O

190 Paises
Coherentes y comparables globalmente
Métodos uniformes de calculo basados en fuentes oficiales.

o

“ %

e’ 1 A
% /// . W

© 2022 Michael Bauer International GmbH
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@ 330.000 Geometrias de Codigos Postales
Q@ 190.000 Geometrias Administrativas
Q@ 2125.000 Micro areas
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Based on Location

= Datos de Productos Import-Export

Empresas Espaiolas
Empresas espafiolas exportadoras — importadoras

y SuUs operaciones con los mercados exteriores.
Vinculacién de las bases de datos empresariales
con las de rubros arancelarios por reconocimiento
del CIF/NIF.

Empresas Internacionales

Empresas internacionales exportadoras — importadoras
y sus operaciones con el mercado espafiol y extranjero.
Vinculacion de las bases de datos empresariales con
las operaciones arancelarios por reconocimiento del
ndmero DUNS y/o por los identificadores fiscales de
cada pals.

Operaciones en el entorno europeo.

Las operaciones de import-export entre paises de la UE,
no estan vinculadas al nombre de las empresas ni
proveedoras ni compradoras, sino que solo son
segmentables por productos por pais, en base a la
Regulacion Europea de las exportaciones.

Penta-Transaction , ,.q;5

Datos aduaneros

Acceso a todas las operaciones, una a una, por partida arancelaria de paises de todo el
mundo, para ver cuanto, a qué precios unitarios y qué cantidades (entre otras muchas cosas)
estd comprando o vendiendo la competencia tanto nacional como extranjera.

Fstadistices mpors-Export de 77 paises en todas bas condinendes

Fenj hirmreig E 1 P iy
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Licencia Worldwide

Explotacion estadistica en mapas,
de todo el mundo.

Mercado B2B

Oportunidades de
Negocios vy cuota de
mercado por pais.

Mercado B2C

Oportunidades de
Negocios y cuota de
mercado por pals.

Enriguecimiento
Adgquisicion inteligencia de
negocio.

Datos D&B
Datos MBI
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uQl Geomarketing Worldwide

~ 1 Licencia Pais/es

Geoposicionamiento y explotacion
estadistica en mapas, tablas.

Analitica
Q Calculo cuota de mercado
KPls a medida

@ Menu de Clientes ,_ Sincronizacion
Segmentador a medida - con CRM

'

E Consulta y descarga
) —m Mmejores clientes - captacion
de Clientes

DUNS Num. para clientes empresas MEJores Iugares - eXpansion

o Direcciones o (xy) para particulares 12

-,
= Carga de datos
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Bs Como funciona_ Enriquecimiento Cartera

w GEOMARKETING
inAtlas nfonma
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ADQUISICION DE INTELIGENCIA BUSQUEDA DE EMPRESAS
DE NEGOCIO CLONES/ESPEJO
Segmentacion de |os clientes activos Reconocimiento inmediato de prospectos
en base a informacion idénticos a los clientes segmentados.

comercial y financiera adquirida.
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s Como funciona_ Sincronizacion completa con CRM
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GEOLOCALIZACION DE GEOLOCALIZACION DE
LOS CLIENTES PUNTOS DE VENTAS

Distribucion territorial de la cartera de Monitorizacion del nivel de rentabilidad y
clientes, segmentados en base a los datos canibalizacion de los diferentes puntos de
almacenados en el CRM. venta/oficinas de una red de establecimientos

propios, franquiciados y/o distribuidores.



= Informacion personalizable

Clientes/Productos

La aplicaciéon puede integrar mends
personalizados para la geolocalizacion
y analitica de los clientes de la
organizacion contratante.

Los campos minimos necesarios
para su integracion son:

«DUNS, Cddigo Fiscal para clientes
empresas

-La direccién, el cddigo oficial de las
SSCC o el CP, para los clientes
particulares

A partir de una primera carga de datos,
viene habilitado un proceso
automatico de sincronizacion con el
CRM del Cliente.

Posibles integraciones de las bases de
datos de clientes ofrecen una
segmentacion de los mismos por:

- Tipo de cliente

« Producto/servicio
- Edad

« Fecha de Alta

« Estado

Personalizable por la organizacion contratante

Puntos de venta (PdV)

La aplicacion puede integrar un menu
personalizado para analizar cada uno de los
PdV de la red del Cliente.

El estudio de sus areas de influencia facilita
ademas la monitorizacion de su nivel de
rentabilidad, para planes estratégicos

y blusqueda de eventuales mejores
localizaciones.

Posibles integraciones de las bases de
datos de PdV ofrecen una segmentacion de
los mismos por:

« NUm. de clientes

« \entas anuales
totales

- \entas/producto

. Venta media/cliente

Personalizable por la organizacion contratante

QinAtlas

INFORMA

15



QinAtlas  INFORMA

Based on Location

S= Vodelos analiticos - Estudio de ubicaciones

Sistemas de recomendacion

Prospeccion comercial y expansion

Evaluacion de ubicaciones

A partir de una cualquier ubicacién el
cliente puede establecer un radio de
influencia y obtener informacién de
mercado, competencia y oportunidades
en su area de préximidad.

Los mejores Lugares

Mapas de calor a partir de variables de

interés (Renta media, capacidad de

gasto...) para prospeccion de

ubicaciones o focalizacion de estrategias

comerciales.

nuevas

S

Caracter entornos urbanos

Mapas de caracter de entornos urbanos.

1.Carécter edificatorio y densidad urbana.
2. Caracter social.

3.Caracter tractor del area: Zonas
comerciales, de oficinas, turisticas y de
ocio.

16
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~g Blisqueda de las mejores ubicaciones

Expansion

Explotacion estadistica de los datos GEOMARKETING EamE
. . .z inAtlas i

para la identificacion de lugares

optimos para la expansion, en base a:

. Areas administrativas .

« Variables de negocios y socio-
demogréficas para evaluar los patrones
de proximidad entre clientes,
competidores, proveedoresy
prescriptores.

- Ratio de Canibalizacién

El resultado final sera un mapa de calor
dénde emergen las localizaciones mas y
menos rentables, segun el grado de
cumplimiento de las premisas
establecidas.
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Based on Location

Informes automatizados

Informes automaticos

Disefio personalizado de informes
automaticos en formato pdf,
descargables directamente desde la
plataforma.

g CONB IR ores - Fobacion Resioen e o

R L= S A U S R

T L. * -
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Existe la posibilidad de disefiar varios £, e PRSP o
modelos de informes, que incluyan LN oo isad -
s thas S i 0 B P o]

R e e L LR Lam

datos procedentes tanto de la BD
empresarial de Informa como de las BD
externas asociadas a los menus
sectoriales contratados, o cuyo origen
sea la BD interna del cliente.

L
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9 Ventajas Competitivas

@ Plug&Play © User friendly

Soluciones  Plug&Play  capaces de Un disefio de interfaz de usuario facil y
integrarse facil- mente con los sistemas atractivo, en cada una de las aplicaciones,
inhouse del cliente, tanto de base de datos permite extraer resultados sin requerir de un
como de analytics. técnico de sistema o de un experto en

analisis de negocios.

0D Updated data & Acceso 24/7

Los datos de empresas y consumidores, Acceso a las aplicaciones (24/7), mediante un
integra- dos en la aplicacion, estan simple usuario y contrasefia, para consultar
continuamente actua- lizados. Ademas el siempre los datos mas actualizados. Desde
sistema permite sincronizarse con las cualquier dispositivo, pcy tablet.

bases de datos internas del cliente.

21



@9 Atencion al Cliente

[ﬁg Formacion inicial

Hasta 10 horas de formacién grupal

inicial, presencial u online, incluidas.

Segun el numero de usuarios, la formacion
puede ser organizada en pequefios grupos
o de forma individual.

2@ Resolucion de incidencias

El equipo de Atencién al Cliente responde
a las consultas de usuarios entre 9 y 17 Las
incidencias se tratan como prioridad 1 en el
flujo del trabajo del equipo técnico.

ginitas

ﬁ Atencion al Cliente

Formacion continua y atencién al cliente
personalizadas. El equipo de atencion al
cliente ofrece formacion individual online y
telefénica a lo largo de la duracién del
servicio.

CJ Material de soporte

Acceso a videos tutoriales desde el
apartado FAQs, para soporte en las
funcionalidades basicas de la plataforma.
Disponibilidad de una gufa de usuario
personalizada descargable en pdf.

INFORMA
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i1 Outputs v Servicio online

Licencia - Servicio online

Incluye acceso online a datos
continuamente actualizados, formacion
continua y mantenimiento.

La empresa contratante tiene acceso,
mediante usuario y contrasefia, a

una plataforma online de
visualizacién y geo- analitica, alojada
en servidores Amazon Webservices
y Snowflake data cloud, ambos en
Europa.

canumsiencay -l:

& Configuraciones

personalizadas

Las Soluciones incluyen configuraciones
personalizadas para la integracion de los
datos del Cliente y/o bases de datos a
medida.

@inAtlas  INFORMA

@ Descarga de ficheros

FICHEROS

Todas las Soluciones Geomarketing
ofrecen la descarga de ficheros de
datos en formato Excel y/o CSV.

Los datos son adquiribles por tarifa
plana o en modalidad pago por uso,
mediante la habilitaciéon de paquetes

de créditos de descarga.

INFORMES PDF

Disefio de Informes pdf a medida para
su descarga automatica y
actualizacién continua de datos.

23



&~ Contacto

inAtlas

Based on Location

&

Intelligent Atlas S.L. Tax ID:

B65391328

Avenida Diagonal, 431 Bis
12 planta 08036,
Barcelona, Spain.

tf: 93 454 3148
customers@inatlas.com
www.inAtlas.com

INFORMA

Informa D&B, SAU. (SME)
Tax ID: ABO192727

Avda. de la Industria, 32, 28108,

Alcobendas, Madrid, Spain.

tf: 900 176 076
www.informa.es

24
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